Detta &r Elanders

Supply Chain Solutions — Kammac

Vi hittar alltid
en Losning

Brittiska Kammac ar en flexibel och palitlig
leverant6r av kontraktslogistik som tillhanda-

haller supply chain management-tjanster till ett

brett spektrum av féretag inom exempelvis

livsmedel och halsovard. Affarsmodellen bygger

pa anpassning och smidighet enligt kundens
behov.

Frén sina rotter i Manchester har Kammac expanderat nationellt. Med
ett unikt koncept erbjuder bolaget sina kunder maximal lagringsflexi-
bilitet genom ett natverk av, for niarvarande, tolv anldggningar runtom
i Storbritannien. Flera lageranlaggningar erbjuder tjanster som tullager
och temperaturkontrollerade miljoer. Kammac har ocksa licens for att
hantera medicinska produkter som likemedel och deras insatsmaterial.

Kammac svarar upp mot sina kunders efterfrigan genom att iden-
tifiera och tillhandahdlla kostnadseffektiva losningar som sikerstiller
flexibilitet, kontroll och, framférallt, kvalitet och sikerhet. Bolagets
integrerade tjansteerbjudanden passar foretag av alla storlekar och kan
skalas upp eller ned for att tillgodose kortsiktiga krav pa fullstindig
logistikoutsourcing och partnerskap inom tredjepartslogistik.

Kammac grundades for cirka 40 &r sedan i Storbritannien och
forvirvades av Elanders 2023. Sedan dess har samarbetet med andra
bolag inom koncernen tagit fart och Kammac har bland annat infort
Bergen Logistics tekniska plattform CloudX.
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Antal anstallda

Geografisk narvaro
Storbritannien

Kundsegment
Fashion, Health Care, Industrial och Other

Vara storsta verksamheter — Kammac

Tim Bloch, VD, Supply Chain Solutions
(Kammac & Bishopsgate), forklarar mer om
vardet Kammac levererar till sina kunder.

Varfor borde kunder valja Kammac som partner?

Vir verksamhet grundar sig pé att 16sa kundernas utmaningar snabbt
och effektivt. Vi har 20 ackrediteringar for efterlevnad, inklusive
utsedda licenser och godkinnanden som ir sdvil sektorspecifika som
organisatoriskt fokuserade. Detta ger oss den bdsta mojliga position att
leverera med hogsta kvalitet till vdra kunder, oavsett vilken sektor de ar
verksamma i. Vi fokuserar pd kiarnkompetens inom lagerhallning med
standardiserade processer for att sikerstilla kvaliteten och specialiserar
oss sedan efter anliggning for att kunna fokusera pa en mingd olika
sektorer.

Vilka ar era viktigaste styrkor?

Kammac har ett tydligt entreprendrsdrag och en positiv instdllning som
gor oss snabbfotade med en féorméga att omvandla en kundutmaning
till en gemensam succé. Vi ir lagspelare och dr hogt motiverade att [6sa
kundens utmaningar pa ett kostnadseffektivt sitt och i enlighet med
bista branschpraxis. Vi har styrka i vart djup 6ver tolv anldggningar i
Storbritannien som stottar varandra nir det behovs flexibilitet. Vi kan
snabbt borja utnyttja utrymme och dra igdng aktivitet pa anldggningar
for att mota toppar och dalar i vara kunders efterfragan.

Vilka affarsmassiga férdelar ger er snabbfotade och flexibla
installning?

Vi har ett kommersiellt driv och arbetar hért for att utnyttja allt
tillgangligt utrymme och stirka varje anliggning genom att undvika
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"Var verksamhet grundar sig pa
att losa kundernas utmaningar
. Snabbt och effektivt.”

I

beroende av en enskild sektor. Istdllet tillhandahéller vi en verksam-
het med delad anvindning som flexibelt kan anpassa sig till en kunds
topp och en annans dal. Resultatet blir en bra avkastning pd den yta vi
investerar i. Vi soker alltid mojligheter att hjilpa nya kunder men alltid
med mycket god service som en hornsten i vart erbjudande.

Vilka férdelar far Kammac som en del av Elanderskoncernen?

Det finns s& manga fordelar for oss i att vara en del av Elanders-
koncernen. Vi kan dra nytta av expertis pd annat hill i koncernen, frin
systerforetag som LGI, Bergen och Bishopsgate, vilket bidrar med bista
praxis och skapar nya mojligheter i tidigare okiand terriang. Vidare ar
Elanders vilkapitaliserat och kan forse oss med finansiering nir storre
investeringar kan bli nodvindiga i en etableringsfas. Var rickvidd har
ocksd utokats genom det globala nitverket av Elandersforetag, vilket
erbjuder suverdna mojligheter till affarsutveckling.

Vilken ansats har ni vad galler marknadsféring?

Vi har byggt upp en digital marknadsforingsstrategi som driver inne-
héll genom alla véra olika kanaler, med stod i tydliga riktlinjerna for
vart varumirke. Genom att pd ett konsekvent sitt dela innehall med
nya och befintliga kunder, etablerar vi kontinuerligt var nirvaro och
far var publik att vixa. Framat utvecklar vi vdr marknadsforing till en
mer skriddarsydd strategi med fokus pa datadrivna, lokaliserade kam-
panjer for att skapa medvetenhet, intresse och lust som kan konverte-
ras till nya affirsmojligheter.

Vilka ar era fokusomraden fér framtiden?

P& Kammac ser vi alltid till att forst och framst leverera hogsta kvalitet
till vara kunder idag. Detta kommer att sikerstilla framtida utveckling.
I takt med att vi expanderar kommer vi att komplettera vart fokus och
var kapacitet for att gora det mojligt att uppnd hogsta kvalitet inom
nya sektorer. For narvarande ar vart fokus pd Health Care, FMCG
(snabbrorliga konsumentprodukter), industriell mobilitet, mojligheter
inom punktskattepliktiga varor, e-handel och viardeadderande tjanster
som sampaketering.

Hur ar hallbarhet integrerat i er affarsmodell?

Hallbarhet ar ytterligare en viktig fordel med att vara en del av
Elanderskoncernen. Det ar centralt f6r Elanders och centralt for var
affirsmodell. Vi har implementerat miljostandarden ISO 14001 i hela
verksamheten, vilket sikerstiller stindiga forbattringar nar det galler
att minska vért koldioxidavtryck och var paverkan. Vi har utvecklat en
Go Green grupputbildning som utbildar medarbetare inom héllbara ar-
betssitt. Vidare provar vi aktivt alternativa drivmedel med laga utsliapp
som HVO och BIO CNG. Dessa héllbarhetssatsningar gynnar vira
kunder direkt genom att vi minskar deras Scope 3-utslipp med vart
engagemang for renare drivmedel och ansvarsfull avfallshantering.



